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«ПОСТАВЩИК 2011. СТРАТЕГИИ РАБОТЫ С РОЗНИЧНЫМИ СЕТЯМИ»
ПРОГРАММА*
День 1, понедельник 7 февраля

10.00-10.50 Регистрация делегатов, знакомство с коллегами, welcome coffee
11.00-12.40 Фокус-сессия:
Продовольственный рынок России
Ведущие экономисты и исследователи об объеме и структуре продовольственного рынка, изменении потребительского поведения и развитии розничных сетей 
Ключевые темы:
· На каком отрезке кризисной траектории находится экономика России сегодня и куда сместится в 2011 году

· Кого коснется реструктуризация продовольственного рынка? Смена лидеров. Перспективы для малого и среднего бизнеса
· Покупатель во главе угла. Портрет российского потребителя – 2011: как реагировать производителям, поставщикам и розничной торговле 
· Актуальный прогноз дальнейшего изменения потребительского поведения по Москве, Санкт-Петербургу, миллионникам, полу-миллионникам 
· Ключевые тенденции в развитии продовольственной сетевой розницы страны: форматы, объемы, площади, цены, …

· Динамика рынка Интернет-торговли продовольственными товарами в городах России. Перспективы роста в 2011-2015 годах

· Обострение конкуренции, изменение потребительских предпочтений, рост платежеспособного спроса – «горячие точки» взаимодействия производителя и ритейлера

Модератор:  Максимилиан Мусселиус, Исполнительный директор ECR-Rus
Приглашенные спикеры:
· 
· Вячеслав Масенков, Генеральный директор, РосБизнесКонсалтинг
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Григорий Трусов, Президент Консалтинговой компании «Контакт-Эксперт» (Национальная премия Компания Года 2009), Лауреат премии «Персона года 2009», автор бестселлера «Сами придут, сами купят»
· Михаил Бурмистров, Генеральный директор, INFOLine-Аналитика, Член Экспертного совета при ФАС РФ по развитию конкуренции в сфере розничной торговли
· Денис Шириков, Руководитель подразделения по работе с розничными сетями,  Nielsen Россия 
12.40-13.20  Кофе-брейк, свободное общение с коллегами
13.20-15.10 Пленарное заседание:
сетевая Розничная торговля Рф в 2011 году
Крупнейшие розничные сети, отраслевые союзы и представители власти о новых моделях взаимоотношений, малом и среднем бизнесе, условиях поставок и приоритетах в ассортиментной политике

Ключевые темы:

· Стратегия развития торговли в Российской Федерации на 2010 – 2015 годы и период до 2020 года – как фундамент планирования для участников рынка
· Госрегулирование торговли: последствия для поставщиков и розницы. Дальнейшие планы правительства

· Практика применения Федерального закона о торговле №381. Результаты государственного мониторинга розницы. Планируемые поправки и дополнения в закон, штрафные санкции 
· Сценарии развития продовольственного сектора России в 2011 году. Взгляд крупнейших федеральных розничных операторов на продовольственный рынок. Проекты развития ритейла на 2011 – 2013 гг.
· Планы розничных сетей по изменению закупочных стратегий в следующем году. Как розничные сети будут менять работу с ассортиментом

· Партнерство розничных сетей и поставщиков – Межотраслевой экспертный совет по развитию потребительского рынка (МЭС)
· Плюсы и минусы вступления России в ВТО. Что найдут и что потеряют российские производители и потребители продовольственных товаров
Модераторы:  Александр Борисов, Председатель Комитета по развитию потребительского рынка ТПП РФ, Генеральный директор Московской Международной Бизнес Ассоциации (ММБА), Член Правления ТПП РФ 
Михаил Бурмистров, Генеральный директор, INFOLine-Аналитика, Член Экспертного совета при ФАС РФ по развитию конкуренции в сфере розничной торговли
Приглашенные спикеры:

· Евгений Федоров, Председатель комитета по экономической политике и предпринимательству Государственной Думы РФ
· Александр Пироженко, Директор департамента развития конкуренции и анализа конъюнктуры рынков   Министерства экономического развития РФ

· Олег Сазанов, Директор Департамента государственного регулирования внутренней торговли  Министерства промышленности и торговли  РФ

· Сергей Королев, Заместитель Министра сельского хозяйства  РФ
· Виктор Звагельский, Член Комитета Государственной Думы по экономической политике и предпринимательству, председатель подкомитета государственного регулирования рынка подакцизных товаров

· Андрей Шаронов,  Заместитель Мэра Москвы в Правительстве Москвы по вопросам экономической политики 
· Михаил Орлов, Руководитель Департамента потребительского рынка и услуг города Москвы
· Лев Хасис, Председатель Президиума АКОРТ, Главный исполнительный директор X5 Retail Group N.V. 

· Илья Якубсон, Президент, Группа Компаний Дикси
· Тимофей Нижегородцев, Начальник управления социальной сферы и торговли Федеральной антимонопольной службы
· Олег Пономарев, Председатель  Координационного совета Союза Независимых Сетей России,  Генеральный директор Торговый дом Семья
· Андрей Даниленко, Председатель Общественного совета при Министерстве сельского хозяйства России

15.10-15.50 Ланч, запись на переговоры с закупщиками розничных сетей в Центре Закупок Сетей, свободное общение с коллегами
15.50-17.10 Фокус-сессия: 
РУСПРОДСОЮЗ: межотраслевая площадка для эффективных переговоров поставщиков продовольственных товаров и розничных сетей 
Ледниковый период во взаимоотношениях производитель/розница пройден: лучшие практики 2010 года в парных выступлениях. Производители и дистрибуторы просто, ясно и конкретно об идеях и технологиях успешных продаж, стратегиях успеха при работе с розничными сетями, сегментации ассортимента между микро, малым и средним бизнесом
Ключевые темы:

· Консолидация в продовольственном бизнесе для защиты отечественного производителя и дистрибутора. Первые итоги

· Наиболее выигрышные стратегии роста в сетях для поставщиков: новые реалии – новые идеи 

· Недокументированные особенности работы по Федеральному закону о торговле. С чем в реальности сталкиваются до сих пор поставщики после вступления в силу ФЗ о торговле 

· Локализация ассортимента розничных сетей – реальная перспектива развития успешной работы для региональных поставщиков
· Новая ассортиментная политика сетей, глазами поставщиков. Как встать на полку без листинга 

· От оптимизации взаимодействия – к обоюдной выгоде. Партнерские схемы отношений поставщиков и ритейлеров 

· Увеличение доли рынка, как основная стратегия в 2011 году

Модераторы: Мария Ишкова, Директор по развитию, Союз производителей и поставщиков продовольственных товаров «Руспродсоюз»
Илья Белоновский, Исполнительный директор, АКОРТ (Ассоциация компаний розничной торговли)
 
Приглашенные спикеры: 
· Александр Берестов, Заместитель председателя Комитета по аграрным вопросам Государственной Думы ФС РФ, Президент НП СоюзПищеПром 
· Беслан Агрба, Президент Мистраль Трейдинг
· Максим Протасов, Председатель Совета Директоров Холдинга Помидорпром, Член Совета Директоров Группы Руссоль
· Арам Мартиросян, Управляющий партнер, Лакомка
· Ирина Арабьян, Генеральный директор УК Система РегионМарт, директор ООО Система Чибис 

· Алексей Хлестов, Генеральный директор, ДИАДАР
17.10-17.40  Кофе-брейк,  запись на переговоры с закупщиками розничных сетей в Центре Закупок Сетей, свободное общение с коллегами
17.40-19.30 Фокус-сессия:
независимые сети россии как ПЕРСПЕКТИВное направление РОСТА для поставщиков
Собственники независимых сетей России о планах на 2011 год, поднятии эффективности и новых каналах сбыта для компаний любого размера

Ключевые темы:
· Как изменится независимая сетевая розница России в ближайшие 2 года: прогноз «из первых рук»
· Перераспределение рынка между сетями. Планы региональной экспансии – 2011.
· Использование особенностей независимой розницы России в качестве стратегического преимущества поставщика

· Что такое «ассортимент, удобный для ритейлера» или зачем категорийный менеджмент поставщику? Строим эффективное двустороннее взаимодействие 

· Поставки в ближние и дальние регионы: увеличение логистической эффективности регионального поставщика. Интеграция поставок через закупочные союзы

· Retail on-line: драйвер роста - интернет торговля. Планы розничных сетей по развитию интернет торговли на 2011 – 2015 года

· Путь продукта «из цеха до полки»: где теряется «маржа» и как снизить потери в десятки раз? Функционально-стоимостной анализ цепочки поставок

· Неизбежность электронного документооборота или когда сети перестанут принимать «бумажные» накладные
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Петр Офицеров, Генеральный директор Консалтинговой компании Real Work Management, Член Экспертного совета при ФАС РФ по развитию конкуренции в сфере розничной торговли
Приглашенные спикеры: 
· Александр Мальчевский, Исполнительный директор, Союз независимых сетей России

· Владислав Левчугов, Собственник сети Лама, Томск
· Юрий Никитин, Собственник сети Аникс, Бийск
· Фарит Багаутдинов, Собственник сети Семья, Магнитогорск
· Борис Климов, Совладелец сети Панорама Ритейл, Архангельск
· Ринат Сулейманов, Собственник сети Дуслык, Набережные Челны
· Олег Лебеденко, Генеральный директор сети Дворцовый ряд-МС, Ульяновск
· Аркадий Шемагин, Совладелец сети Райцентр-НН, Нижний Новгород

· Евгений Мухин,  Собственник сети Кайрос, Сочи
· Андрей Матвеев, Коммерческий директор сети Барс, Рязань
· Валерий Волков, Генеральный директор сети Ижтрейдинг, Ижевск 
Специальный доклад 
эксперта №1 в России по работе с сетями [image: image3.png]


 Петра Офицерова, Генерального директора Консалтинговой компании Real Work Management, Члена Экспертного совета при ФАС РФ по развитию конкуренции в сфере розничной торговли, автора бестселлеров: «ПОСТАВЩИК. Организация эффективной работы с сетевыми магазинами.  Российская практика» и «Техники и приемы эффективных продаж» 

КАК РЕАЛЬНО ИЗМЕНИЛИСЬ ВЗАИМООТНОШЕНИЯ С СЕТЯМИ У ПОСТАВЩИКОВ И Как использовать ФЗ «О торговле» для увеличения своих продаж? 

· Как стать для ритейла приоритетным поставщиком? 

· Как сейчас правильно строить отношения с крупными сетями? 

· Штрафы-алгоритмы борьбы и противодействия

· Как повысить рентабельность при работе с розничными сетями? 

· Что нужно делать, чтобы увеличить продажи в сети? 

· Как защитить свои интересы при заключении договоров? 

· Как бороться с давлением и манипуляциями закупщиков? 
· 10 «ноу-хау» при работе с закупщиками: ключевые компетенции менеджера сетевого отдела
Дозапись на переговоры с закупщиками розничных сетей в Центре Закупок Сетейтм
Коктейль
День 2, вторник 8 февраля

10.30-12.00 Фокус-сессия:
СОБСТВЕННЫЕ ТОРГОВЫЕ МАРКИ РОЗНИЧНЫХ СЕТЕЙ – 2011 
Владельцы СТМ о перспективах развития СТМ в России: преимуществах и недостатках, планах и объемах выпуска, товарах и сегментах рынка 
Ключевые темы:
· Собственные Торговые Марки в России и мире: глобальные тренды и отношение потребителей

· Знание Собственных Торговых Марок розничных сетей России покупателями, наиболее востребованные СТМ в группах продовольственных товаров 

· Идеальная  Собственная Торговая Марка с точки зрения сетей и поставщиков. Розничные сети и поставщики о своих планах развития СТМ на 2010-2015 года

· Локомотивы развития производства СТМ. В каких сегментах Собственные Торговые Марки могут успешно конкурировать с брендами?
· Как средним и региональным производителям загрузить свободные мощности под выпуск СТМ и почему в 2011 году это будет проще сделать. Контрактное производство в условиях избытка производственных мощностей
· Какие дополнительные требования сети будут выдвигать к производителям СТМ и какие дополнительные преимущества получат производители СТМ?

· Сохранение баланса между «частными» и «своими» марками. Как спланировать оптимальный ассортимент, чтобы «не съесть» свою брендированную продукцию
· Алгоритм запуска товара под СТМ: этапы, сроки, документы
· Семь раз отмерь… Преимущества и недостатки работы с частными марками для производителей 

· Контроль разработки продуктов (СТМ), контроль качества производства – новые функции ретейлеров
Модератор: Денис Шириков, Руководитель подразделения по работе с розничными сетями,  Nielsen Россия 

Приглашенные спикеры:
· Алексей Павлов, Генеральный директор,  SPAR Russia BV

· Леонид Абаюшкин, Генеральный директор Федеральный Закупочный Союз ЗАО «Система «Т3С»
· Леонид Гутин, Директор по планированию ассортимента, розничная сеть  Дикси
· Екатерина Еременко, руководитель отдела по собственным торговым маркам, МЕТРО Cash&Carry
· Ирина Фаткуллина, Директор департамента развития собственных торговых марок, ГК Виктория
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12.00-12.30 Ланч
12.30-18.00 Специальное мероприятие
Центр Закупок Сетей™

С участием 100 розничных сетей России и СНГ
Каждый участник сможет провести персональную встречу и предложить свой товар каждому из более, чем 250 закупщиков ведущих розничных сетей России и СНГ. 

На мероприятии бесплатно для делегатов работает Консультационный центр по работе с сетями.
Биржа Private Label 

в рамках Центра Закупок Сетей

Переговоры с сетями о производстве товаров под собственными торговыми  марками розничных сетей
12.30 – 14.30 Пленарное заседание: 
ОХОТА НА ПОКУПАТЕЛЯ. СЕЗОН – 2011. НОВЫЕ ПЕСНИ О ГЛАВНОМ  
Лидирующие компании о том, как маркетингу продуктивно действовать в изменившихся условиях, какие стратегии использовать для роста продаж и продвижения своих брендов в рознице. Эффективные коммуникации, как основа успешного бизнеса. Как создавать рекламу, которая продает?
Ключевые темы:
· Преодолевая «барьеры в голове»: как сегодня «достучаться» до рационального потребителя?
· Ключевые тренды поведения покупателей и их влияние на маркетинг будущего. Какова ситуация на продуктовом  рынке сегодня с точки зрения маркетинга? 

· Сравниваем рекламные средства: на что реагирует покупатель 2011 года

· Fresh-маркетинг для бизнеса: маркетинговые стратегии на 2011 год: атакующий маркетинг, диверсионный маркетинг, маркетинг аутентичности, нейро-маркетинг, … 

· Как на основе принятого позиционирования создавать программу коммуникаций? 
· Трансформация эффективности рекламных каналов сегодня. Как выбрать оптимальное соотношение ATL и BTL?

· Что должен делать маркетинг в условия низкого потребительского спроса? Опыт лидирующих компаний
· Правила работы с различными носителями: возможности и ограничения ТВ, прессы, уличной рекламы, POSM? 
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 Борис Ерёмин, Президент Российского отделения Международной рекламной ассоциации (IAA), Профессор Европейского института паблик рилейшнз (Париж) и Международного института рекламы. Главный редактор всероссийского профессионального журнала о связях с общественностью «Советник», член экспертного совета по совершенствованию законодательства о рекламе при ФАС России, член исполкома Российской ассоциации по связям с общественностью (РАСО).

Приглашенные спикеры:
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Григорий Трусов, Президент Консалтинговой компании «Контакт-Эксперт», Лауреат премии «Персона года 2009», автор делового бестселлера «Сами придут, сами купят»
· Владимир Долгов, Генеральный директор, Google
· Дмитрий Леонов, Директор по продажам и торговому маркетингу, Юроп Фудз ГБ (Галлина Бланка (Gallina Blanca))
· Константин Тамиров, Senior brand manager, Danone
14.30-15.00 Кофе-брейк

15.00 – 16.40 Фокус-сессия:
продвижение продовольственных брендов в розничных сетях. КАК ПРОДАВАТЬ БОЛЬШЕ В ТОЧКЕ ПРОДАЖ
Производители продуктов питания и представители ритейла об успешных BTL акциях, категорийном менеджменте и совместных действиях, направленных на рост продаж
Ключевые темы:
· Увеличение продаж в разных ценовых группах: позиционирование в торговом зале; прибыльная выкладка; рекламные акции в рознице

· Цель – покупатель со средним достатком; средства – BTL-акции, программы лояльности, сервис. 10 практических примеров 

· «Магазин, в котором всегда что-нибудь происходит»: взаимодействие розничной сети с поставщиками в рамках маркетинговых программ. Лучшие российские кейсы 2010 года
· Применение торгового  маркетинга на различных этапах продажи. Эффективность коммуникации в местах продаж
· Взгляд на упаковку для розничных сетей – упаковка, готовая к выкладке (Shelf ready packaging).  Что может «обнулить», а что – преумножить эффект? 

· Влияние инструментов мерчандайзинга на объемы продаж в различных форматах магазинов: супермаркет, гипермаркет, магазин у дома, дискаунтер
Модератор:  Дарья Иванова, Генеральный директор, Trade Marketing Agency RusInfo 
Приглашенные спикеры:
· Марина Ольхина,  Категорийный менеджер, Мултон
· Александр Чекмарев, Директор по маркетингу, Азбука Вкуса
· Людмила Подъяпольская, Директор по коммерческим проектам, X5 Retail Group
· Лилия Ситникова, Национальный менеджер по торговому маркетингу Ehrmann
16.40 – 17.00 Кофе-брейк 

17.00 – 18.00  Фокус-сессия:

«Вчера по три, сегодня по пять?»  Ценообразование в условиях быстроменяющейся рыночной обстановки
Известные бизнес-эксперты о том, как устанавливать цены на продукты в условиях жесткого конкурентного окружения, об особенностях восприятия цены потребителями и об управлении ассортиментом 

Ключевые темы:
· Актуальные методы управления ассортиментом: какие подходы выбирают лидеры рынка сегодня? 

· Как учесть  динамику спроса при формировании ценовой политики: как правильно позиционировать продукт? 

· Как избежать «ценовых войн», демпинга? 

· Ценовое сегментирование, оценка эластичности, определение «барьерных точек», benchmarking  

· Сколько позиций должно быть в ассортименте компании? Ревизия и формирование оптимального портфеля продуктов  компании
· Процедуры оценки эффективности каждой SKU, АВС-анализ

Приглашенные спикеры:
· [image: image6.png]


 Игорь Липсиц, Научный руководитель Департамента маркетинга, профессор ГУ-ВШЭ, заместитель декана Высшей школы менеджмента ГУ-ВШЭ, доктор экономических наук
· Кирилл Бутко, Исполнительный директор, Gerrus Group 
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18.00-22.00 
Четвертый Всероссийский 
Гурмэ Банкет Директоров
700 первых лиц продовольственного бизнеса России. Вы сможете удачно развить деловые знакомства, а также пообщаться с закупщиками большинства российских сетей и Звездами Российского Консалтинга в непринужденной атмосфере изысканного вечера с кухней уровня «гурмэ».  Именная рассадка: представители производственных компаний и сетей за одним столом, развлекательная программа, гурмэ-меню и мн. другое.
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 - Выступления гуру маркетинга и консалтинга из серии Звезды Российского КонсалтингаТМ 
* Организаторы оставляют за собой право вносить изменения в тематику докладов и сессий. Организаторы не несут ответственность за отмену доклада в связи с форс-мажорными обстоятельствами, а также по причине заседаний правительства, болезни, незапланированной командировки, внезапных семейных обстоятельств у докладчика и пр.
По вопросам участия, выступления, спонсорства:
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Тел./факс : 
(495) 730 79 06


(812) 327 49 18

E-mail:

imperia@imperiaforum.ru 

Вебсайт:
www.prodforum.ru 
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