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ПРОГРАММА*
День 1-й, вторник, 14 февраля

Тема дня: 
Розничные сети и продовольственная торговля РФ в 2012 году

10.00 – 10.50 Регистрация участников,  welcome coffee 

10.50 – 11.00 Открытие форума

11.00 – 12.40 Пленарная сессия: 
ключевые требования к поставщикам от государства и розничных сетей.
«качественная стратегия»
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В современной России поставщик жестко ограничен требованиями сетевой розницы и государства. С каждым днем все труднее становится произвести, продать, доставить, получить прибыль. Постоянно меняющиеся законы, требования к качеству, правила торговли, надвигающееся вступление России в ВТО оставляют возможность выжить и процветать только эффективным предприятиям во главе с компетентными руководителями. Для Вас – стратегическая информация от ключевых персон государства и бизнеса.

Специальный гость: 
· Геннадий Онищенко, руководитель Федеральной службы по надзору в сфере защиты прав потребителей и благополучия человека, главный государственный санитарный врач РФ
Тема доклада: 
· Взгляд Роспотребнадзора на проблемные зоны в пищевой отрасли России
Ключевые темы:

· Сценарии роста экономики России в 2012 году. Актуальные изменения на рынке продовольствия
· Планы развития ведущих розничных сетей: по отбору новых поставщиков и изменению ассортиментных матриц

· Вопросы обеспечения прямого выхода на розничные сети отечественных сельхозпроизводителей с востребованной, качественной продукцией
· Портрет идеального поставщика с точки зрения федеральных и региональных розничных сетей РФ
· Сужение ассортимента и уменьшение количества поставщиков – трезвый расчет или вынужденная мера ритейла?

· Качество продуктов как необходимое требование в деловой практике поставщика и ритейлера
· Основные направления развития и совершенствования законодательства Российской Федерации в сфере розничной торговли: последствия для поставщиков и розницы
Модератор: Вадим Радаев, российский социолог и экономист, первый проректор, д.э.н., профессор, Национальный исследовательский университет «Высшая школа экономики»
Планируемые спикеры:
· Олег Алдошин, заместитель Министра сельского хозяйства России
· Андрей Клепач, заместитель Министра экономического развития РФ
· Олег Сазанов, директор Департамента государственного регулирования внутренней торговли, Министерство промышленности и торговли РФ 

· Андрей Даниленко, председатель правления Агропромышленной ассоциации Таможенного союза, председатель Общественного совет при Министерстве сельского хозяйства РФ, председатель правления Национального союза производителей молока (СОЮЗМОЛОКО), президент ГК «Русские Фермы»

· Илья Якубсон, председатель президиума Ассоциации компаний розничной торговли (АКОРТ), президент группы компаний «Дикси»
· Андрей Гусев, исполнительный директор, председатель Правления X5 Retail Group
· Максим Протасов, председатель правления Ассоциации производителей и поставщиков продовольственных товаров «Руспродсоюз», председатель Совета директоров холдинга «Помидорпром», член Совета директоров группы «Руссоль» 

· Олег Пономарев, председатель Координационного совета Союза Независимых Сетей России, генеральный директор торгового дома «Семья»
· Андрей Кашеваров, заместитель руководителя Федеральной антимонопольной службы / Тимофей Нижегородцев, начальник Управления контроля социальной сферы и торговли Федеральной антимонопольной службы


12.40 – 13.20 Кофе-брейк, свободное общение с коллегами


13.20 – 14.40 Сессия личного опыта:
«код входа». эффективная Работа с региональными и федеральными розничными сетями
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Что может быть важнее личного опыта при работе с сетями? Только личный опыт поставщиков, много лет успешно работающих с сетями. Успешные кейсы работы с сетями – партнерство, категорийный менеджмент, совместные программы. «Сессия личного опыта» от известных производителей и дистрибуторов даст ответы на ключевые и тактические вопросы при входе и работе с сетями. 
Ключевые темы:
· Как я начал работать с розничными сетями! «Метод Потапенко»

· Старт-ап в работе с сетями: отбор подходящих для работы розничных сетей

· «Пришел. Увидел. Победил. Договорился». Этапы входа в сети: Переговоры 
· «Подводные камни» при заключении договоров с розничными сетями
· Как избежать диктата розничных сетей и работать с сетями-конкурентами на одном товаре 

· Региональный производитель – федеральный поставщик. Успешная стратегия роста от 20% в год.

· «Неправильный» поставщик: за что чаще всего поставщик «вылетает» из сети? Кто платит, а кто не платит штрафы? Сколько процентов поставщиков становятся постоянными партнерами и почему?

· Место дистрибуторов в товаропроводящей цепочке завтрашнего дня: есть ли для него «завтра»?
Модераторы: 
· Мария Ишкова, директор по развитию Союза производителей и поставщиков продовольственных товаров «Руспродсоюз». Успешные поставщики
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Петр Офицеров, генеральный директор консалтинговой компании Real Work Management, член Экспертного совета при ФАС РФ по развитию конкуренции в сфере розничной торговли, автор бестселлеров: «ПОСТАВЩИК. Организация эффективной работы с сетевыми магазинами. Российская практика» и «Техники и приемы эффективных продаж»
Планируемые спикеры:
· Дмитрий Потапенко, управляющий партнер, Management Development Group Inc.

· Дмитрий Леонов, директор по продажам и торговому маркетингу, «Галлина Бланка» («Юроп Фудз ГБ»), партнер, компания Stanton Chase. 15-летний опыт работы в компаниях «Разгуляй», «Бунге», «Филип Моррис», «Данон», «ПепсиКо»
· Надежда Копытина, основатель и президент ГК «Лёдово»
15.40 – 16.50 Аналитическая сессия: 

НАВИГАТОР ПО розничным сетям россии: ПРОКЛАДЫВАЕМ МАРШРУТ НА 2012 ГОД
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Для увеличения продаж поставщику требуется оптимизировать выбор розничных сетей для работы – «куда и как идти». Знать «кратчайший маршрут» до нужной ему розницы. Получать информацию о «пробках и заторах» на этом пути. Понимать конечный пункт следования – потребителя. Ведь о вкусах не спорят, вкусы удовлетворяют, особенно если это вкусы покупателя.
Ключевые темы:

· Структура и динамика оборота розничной торговли, перспективные форматы торговли для поставщиков
· Степень консолидации продовольственной розничной торговли в целом и по форматам. Прогноз на 2012–2015 гг.
· Новый старый потребитель. Ключевые изменения в потребительском поведении россиян

· Какой ассортимент ждут ритейлеры: по ценовым категориям, товарным группам, наименованиям, фасовке, качеству
· Закупки федерального и локального ассортимента. Каким региональным поставщикам открыта дорога в федеральные сети

· Тренд-2012: консолидация закупок. Закупочные союзы как центры роста товарооборота для поставщиков
· Интернет-торговля. Перспективы роста в 2011–2015 годах
Модераторы: 
· Илья Белоновский, исполнительный директор Ассоциации компаний розничной торговли 
· Михаил Бурмистров, генеральный директор, INFOLine-Аналитика, член Экспертного совета при ФАС РФ по развитию конкуренции в сфере розничной торговли
Планируемые спикеры:
· Леонид Абаюшкин, генеральный директор Федерального Закупочного Союза ЗАО «Система «Т3С»
· Владимир Рюмин, генеральный директор ГК «Утконос» 

· Олег Болычев, председатель Совета директоров группы «Вестер»
· Георгий Чибисов, руководитель онлайн-продаж, Wikimart.Ru 
· Вадим Корсунский, коммерческий директор, розничная сеть «О’Кей»
· Исследователи, аналитики, консультанты
17.10 – 18.00  NEW!!!  практикум:  
Битва за розничные полки. ПОДГОТОВКА СЕТЕВОГО ОТДЕЛА К ПОСТАВКАМ – 2012
[image: image8.jpg]TPEBYETCS,

KOMI‘IETEHTHbM
NOCTABINK
S ]
g ) g '§ §




Отдел по работе с розничными сетями сегодня уже главный в большинстве компаний. От успеха его работы зависит зачастую многое в прибыли компании. А переговорный процесс играет в этом ключевую роль. Подготовленный поставщик сможет договориться с большинством розничных сетей. Что он должен знать и делать? Как он может повысить рентабельность при работе с розничными сетями? 

Ведущий:[image: image2.png]


Петр Офицеров, генеральный директор консалтинговой компании Real Work Management, член Экспертного совета при ФАС РФ по развитию конкуренции в сфере розничной торговли, автор бестселлеров: «ПОСТАВЩИК. Организация эффективной работы с сетевыми магазинами. Российская практика» и «Техники и приемы эффективных продаж»
· Критерии оценки и выбора поставщика закупщиком в 2012 году
· Возвраты и штрафы в сетях
· Ценообразование при работе с розничными сетями
· Нюансы управления ассортиментом в торговых сетях
· Увеличение прибыли поставщика за 5 шагов
· Тактики успеха в переговорах с розничными сетями
· Семь шагов к успеху в переговорах с сетью: на основе 10-летней статистики «Центра Закупок Сетейтм» КВК «Империя»
День 2-й, среда, 15 февраля

Тема дня: 
эффективные поставки в розничные сети
10.30 – 12.00 Фокус-сессия: 
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Эффективный поставщик: Пакет требований-2012. 
Внутренние факторы эффективности
По практическим оценкам ведущих консультантов и аналитиков розничной торговли большинство компаний продовольственного рынка, независимо от размера – малые, средние, крупные – путем оптимизации внутренних процессов в своих компаниях: работы отдела продаж, логистики, автоматизации, контроля качества и др. могут как минимум добиться удвоения своих продажи через розничные сети. 

Ключевые темы:

· Макроэкономический прогноз дальнейшего развития кризиса в России и мире. Индивидуальные антикризисные меры для поставщика

· Как отразится на отечественных производителях вступление России в ВТО и как это повлияет на работу в рамках Таможенного союза

· Зачем необходимо переобучать весь менеджмент и как. Что можно делать, а что нельзя. Пять правил от Михаила Хазина
· Трафарет для поставщика: логистика, автоматизация, контроль качества, сервис… На что в первую очередь «смотрят» розничные сети

· «Тонкие настройки» компании при работе с розничными сетями. Изменение внутренних процессов в соответствии с процессами клиента

· Место современного оптовика в цепочке «производитель – сеть»
· Ресурсы и стратегии. Оценка и выработка. Реальные инструменты увеличения продаж и конкурентоспособности компании в новых экономических условиях
· Электронный документооборот. Готовность №1?
Приглашенные спикеры:
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Михаил Хазин, президент компании экспертного консультирования «НЕОКОН», экономист и публицист, действительный государственный советник Российской Федерации
· Михаил Кисин, директор универсального интернет-каталога продуктов питания www.GoodsMatrix.ru
· Успешные поставщики 
· Консультанты, автоматизаторы, логистичесие операторы
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13.00 – 18.00 СПЕЦИАЛЬНОЕ МЕРОПРИЯТИЕ
Центр Закупок Сетей(
С участием 100 розничных сетей 
Каждый участник Форума сможет провести переговоры с интересующими его сетями (по предварительной записи) и предложить свой товар каждому из более чем 250 закупщиков ведущих розничных сетей России и стран СНГ.



Как принять участие:

Тел./факс: (495) 730-79-06, (812) 327-49-18

E-mail: imperia@imperiaforum.ru
Сайт: http://prodforum.ru
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* Организаторы оставляют за собой право вносить изменения в тематику докладов и пленарных заседаний. Организаторы не несут ответственность за отмену доклада в связи с форс-мажорными обстоятельствами, а также по причине заседаний правительства, болезни, незапланированной командировки, внезапных семейных обстоятельств у докладчика и др.









